
Parkett im Holzhandel

Branchentag Holz – Eurobaustoff Forum – Hagebau Forum: An hochkarätigen Veranstaltungen herrsch-
te in den vergangenen Wochen kein Mangel, und mit der Domotex wartet bereits ein weiteres Highlight. 
Je nachdem wie und wo er organisiert ist, kann ein Fachhändler Prioritäten setzen. Hersteller haben diese 
Freiheit kaum und müssen im Extremfall auf sämtlichen Hochzeiten tanzen, was nicht nur ein logistischer 
Kraftakt ist, sondern auch bezahlt werden will. Wer sich also mit dem Gedanken trägt, einen weiteren 
Event zu installieren, sollte sich darüber im Klaren sein, dass die Kapazitäten durch bedeutende Spieler 
weitgehend ausgeschöpft sind, wie unsere nachfolgenden Berichte dokumentieren.

Erfolgsrezept: Man nehme eine attraktive Ausstellung, gebe einen festlichen Abend als kommunika-
tiven Höhepunkt hinzu und würze das Ganze mit einer Prise Kongressatmosphäre: So etwa lässt sich kurz 
und knapp das Erfolgsrezept für den Branchentag Holz formulieren, der, wie keine zweite Veranstaltung, 
Entscheider aus Industrie und Fachhandel zusammenführt. 2.800 Besucher wurden auf der zweitägigen 
Fachveranstaltung gezählt, geringfügig mehr als vor zwei Jahren. Mit 162 Ausstellern auf 154 Ständen war 
die 5.200 m² große Hallenfläche ausgebucht.� Seite 10

International: Das Hagebau Forum verzeichnete mit rund 1.200 Teilnehmern aus Handel und Industrie 
eine Rekordbeteiligung. Erstmals waren die Gesellschafter aus Österreich, der Schweiz und Luxemburg 
mit dabei. Ein Novum stellte auch die Einbindung des Bundesverbands Deutscher Baustoff-Fachhandel 
(BDB) dar. Zudem veranstalteten alle elf Vertriebssysteme des Baustoff-, Holz- und Fliesenfachhandels 
ihre Vollversammlungen und legten die Maßnahmen für 2012 fest.
� Seite 28

Über 8.000 Besucher: „Menschen auf eine neue Veranstaltung zu holen, ist relativ einfach. Sie aber für 
die Fortsetzung zu gewinnen, klappt nur, wenn sie beim ersten Mal überzeugt wurden“, freute sich Euro-
baustoff-Geschäftsführer Ulrich Wolf. Die Leistungsschau Eurobaustoff Forum, 2010 von der Kooperation 
aus Bad Nauheim ins Leben gerufen, scheint sich zu einem echten Branchenereignis zu entwickeln: Mehr 
als 8.000 Besucher an zwei Tagen, über 460 Lieferanten und Dienstleister als Aussteller, drei Messehallen 
als Ausstellungsfläche und eine Abendveranstaltung mit rund 3.900 Gästen setzen Maßstäbe.
� Seite 26

Terassendielen mit Komfort: Der Garten wird zum erweiterten Wohnzimmer, durchaus ein Projekt,  
mit dem der Eigentümer Status und Stil beweisen möchte – aber nicht zum Preis ständiger Pflege. Der  
Verbraucher ist verwöhnt. Immer mehr achtet er darauf, dass die Produkte leicht zu reinigen, wider-
standsfähig und wetterbeständig sind. Deshalb liegen bei Terrassendielen modifizierte Hölzer im Trend, 
beispielsweise Thermo-Esche.� Seite 32

Weiterer Sortimentsbaustein: Bei einem Gang über die letzten Branchenmessen wird deutlich, dass 
„Designbodenbeläge“ aus PVC oder vergleichbarem Material ihren Markt zu finden scheinen. Für den 
Holzfachhandel, der sich auf dem Sektor Hartboden als kompetenter Ansprechpartner positioniert hat, 
stellt sich die Frage, ob dieser Produktbereich als strategischer und erfolgversprechender Sortiments-
baustein wichtig ist. Benjamin Will, Produktmanager für Bodenbeläge in der Holzland-Zentrale, nimmt 
zu diesem Themenkomplex Stellung.
� Seite 30 
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